
АВТОМАТИЗАЦИЯ В АРЕНДУ

В настоящее время активно продвигается новая форма распространения программы - С
ПРУТ 
в АРЕНДУ
. Это новый вид услуг по автоматизации розничной торговли – программное обеспечение
в аренду частично основанный на принципах 
Software
as
a
Service
(SaaS). 

Программная Система СПРУТ в модели SaaS (СПРУТ в АРЕНДУ ), является развитием
проекта ПС СПРУТ и имеет все необходимые функции для организации, как 
 розничной торговли (FrontOffice), так и оптовой торговли (BackOffice). Лицензионное
использование СПРУТ в АРЕНДУ , обеспечивается путём аренды программного
обеспечения и необходимой для его функционирования инфраструктуры. 

Структурно серверная часть СПРУТ в АРЕНДУ  устанавливается у провайдера
Интернет услуг и используется удаленно, а клиентская часть устанавливается 
 локально на площадке торговой сети. Компания «ВИМАС Технологии» самостоятельно
поддерживает серверную часть системы в работоспособном 
 состоянии, проводит регламентные работы и обновления. 

Основное преимущество технологии СПРУТ в АРЕНДУ  для потребителя состоит в
существенном снижении начальных и текущих затрат, связанных с 
 развертыванием своей ИТ-инфраструктуры, лицензированием ПО, его установкой,
обновлением и поддержкой работоспособности оборудования и программного 
 обеспечения. При этом: 

    
    -  Система СПРУТ в АРЕНДУ приспособлена для удаленного использования;  
    -  Оплата взимается как ежемесячная абонентская плата, в зависимости от
количества кассовых рабочих мест на торговых площадках клиента;   
    -  Стандартная поддержка СПРУТ в АРЕНДУ входит в состав арендной платы;   
    -  Модернизация и обновление СПРУТ в АРЕНДУ происходит регулярно и в
плановом порядке.   
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В рамках модели SaaS (СПРУТ в АРЕНДУ ) заказчик платит не за владение
программным обеспечением, а за его аренду, то есть использование. Таким образом, 
 заказчик несет сравнительно небольшие периодические затраты, и ему не требуется
инвестировать существенные средства на приобретение ПО, серверной платформы и
нести постоянные затраты по поддержке.
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